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IN QUESTO DOCUMENTO è
contenuta LA   strategia   

che   avresti   voluto   

conoscere   da   sempre   ma   

che nessuno   ti   ha   mai   
raccontato   per   paura   di   

farti   diventare   troppo
forte   all’interno   del   

mercato
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S I  P A R T E !  

Nel    corso    degl i    ul t imi    anni    non    ho    fa t to    al t ro    che    

creare    s i t i    su    s i t i    e  ancora    s i t i ,    ho    maturato    

un 'esper ienza    impress ionante    su    backl ink ,  Guest    

post ing ,    l ink    audi t ,    SEO    audi t ,    key    research,    

penal izzaz ioni    e  metr iche    SEO,    ma    oggi    qualcosa    

per    me  sta    andando    verso    un ’al t ra  di rez ione    e    vogl io  

 render t i    par tec ipe    di    ciò    che    sta    succedendo    perché

probabi lmente    questa    in formazione    potrebbe    

cambiare    anche    i l    tuo  modo    di    vedere    le    cose.  

NO!  

Non    sto    per    abbandonare    la    SEO    : )    é    le i    che    mi    fa    

bat tere    i l    cuore    quindi  sarò    sempre    sul    pezzo    in    

mer i to ,    ma    piut tosto ,    sta    cambiando    i l    modo    in  cui    

prendo    la    decis ione    di    lavorare    su    una    nicchia    e    

quando    in iz ia re    a  lavorare    di    SEO.  

Tut to    par te    dagl i    obiet t iv i    che    mi    sono    pref issato ,    e    

da    come    l i    ho  impostat i    per    raggiunger l i .  

Come    ho    scr i t to    al l ’ in iz io    di    questo    repor t    PDF,    pr ima  

 creavo    blog    quasi  d ’ i s t in to ,    era    diventata    una    cosa    

f in    t roppo    f requente    e    con    un    po    di    aiuto  

nel la    stesura    dei    contenut i ,    nel    gi ro    di    poco    tempo    

r iusc ivo    a    creare    un  po    di    t ra f f ico .  

Tut to    questo    sembra    fantast ico ,    ma    produce    una    
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I l    t ra f f ico    contro l la to

i l    t ra f f ico    senza    contro l lo  

 mole    di    lavoro    non  ind i f ferente    s ia    in    fase    di   

 produzione    che    di    mantenimento    e    v is to    che    in

mol t i    cas i    l ’ idea    di    fa re    t ra f f ico    ha    avuto    la    megl io    su    

quals ias i    al t ra    idea ,  ho    dovuto    r ivedere    un    at t imo    le    

pr ior i tà    per    capi re    che    i l    mio    obiet t ivo    non  è    

generare    t ra f f ico    per    essere    un    SEO    f igo ,    ma    quel lo    

di    monet izzare    al  massimo    i    proget t i    at t raverso    le    

cose    che    so    fa re    megl io .  

In    soldoni    i l    f ine    non    è    generare    t ra f f ico    per    avere    

rendi ta    ma    generare  proget t i    prof i t tevol i    su    cui    

lavorare ,    al    di    là    del    t ra f f ico .  

Beh    forse    per    alcuni    business    basat i    solo    ed    

esclus ivamente    sul la  presenza    in    organico,    fa re    

t ra f f ico    ha    un    senso    ma    f ino    ad    un    cer to  punto .  

Beh    cer to ,    pensare    di    avere    un    s i to    che    fa    2000    e    più  

 v is i te    al    giorno  dal l ’organico    è    bel lo    ma    poi    quando    

t i    accorgi    che    queste    v is i te    non  producono    quel la    

rendi ta    che    sperav i    e    che    non    sei    neanche    ad    un

palmo    dal    naso    dal l ’ot tenere    rendi ta ,    t i    fe rmi    e    cerchi  

 una    soluz ione.  

Adesso    t i    spiego    in    che    maniera    s i    sta    evolvendo    i l    

mio    modo    di    pensare  al la    SEO,    e    per    fa r lo    t i    devo    

di re    che    esis tono    2    t ip i    di    t ra f f ico :  
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Nel    pr imo    caso    sei    tu ,    che    aprendo    i l    rubinet to    mandi  

 t ra f f ico    sul    tuo    s i to ,  nel    secondo    caso    invece    tu    fa i    

del le    az ioni    che    in    qualche    modo    possono  portare    

del le    persone    sul    tuo    s i to    ma    solo    quando    saranno    

lo ro    a  decider lo    at t raverso    la    lo ro    at t iv i tà    quot id iana .    

C ’è    una    bel la    di f ferenza  vero?  

Hai    idea    di    quale    s ia    quel lo    contro l la to    e    quale    

quel lo    non    contro l la to?  

Ti    dico    subi to :  

L ’adver t is ing    e    l ’emai l    market ing    fanno    par te    del la    

sfera    “ t ra f f ico  contro l la to ”    mentre    la    SEO    e    i    socia l    

fanno    par te    del    t ra f f ico    non  contro l la to    anzi    

addi r i t tura    cer te    vol te    è    propr io    fuor i    contro l lo .  

Inut i le    di re    che    avere    i l    potere    di    contro l la re    i l    tuo    

t ra f f ico    t i    dà    dei  vantaggi    compet i t iv i    impress ionant i    

in fa t t i    è    propr io    at t raverso    questo  t ipo    di    contro l lo    

che    potra i    fa r    vedere    le    tue    pagine    o    le    tue    of fer te    in

quals ias i    momento    tu    lo    vorra i    al    tuo    pubbl ico ,    

propr io    come    ho    fa t to    io  con    te    at t raverso    questo    

prez ios iss imo    repor t .    

Andiamo    avant i !  
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Nel    caso    del    t ra f f ico    non    contro l la to    invece    non    puoi  

 decidere    quanto  t ra f f ico    mandare    e    soprat tut to    da    

un    giorno    al l ’al t ro    potrest i    perder lo  def in i t ivamente    

come    succede    quando    r icev i    una    penal izzaz ione    da

par te    di    Google .  

A    a    segui to    di    questa    r i f less ione,    per    me    s i    è    aper to    

un    mondo    nuovo,  perché    pr ima    ut i l i zzavo    i l    t ra f f ico    

non    contro l la to ,    ovvero    quel lo  proveniente    dal la    

SEO,    per    creare    i l    t ra f f ico    contro l la to    e    quindi    fa r

iscr ivere    le    persone    in    newslet ter ,    adesso    ho    

sempl icemente    r iba l ta to    le  cose    capovolgendo    del    

tu t to    i l    processo    che    mi    spinge    a    creare    un  nuovo    

s i to .  

Se    pr ima    creavo    s i t i    web    d ’ i s t in to    solo    guardando    i    

volumi    di    r icerca    di  alcune    key ,    adesso    sono    più    

focal izzato    sul    creare    una    l i s ta    di    contat t i  ancor    

pr ima    di    fa re    i l    s i to ,    dic iamo    di    almeno    500    persone    e  

 solo    dopo  in iz ierò    a    creare    i l    proget to    dove    in    

segui to    ut i l i zzerò    le    migl ior i    st ra tegie  SEO.  

Questo    mi    permetterà    di    abbat tere    i    cost i    in iz ia l i    

legat i    al la    SEO    e    di  puntare    solo    su    quel lo    che    

veramente    rende    e    soprat tut to    dove    avrò    la  cer tezza    

che    i l    ta rget    è    disposto    ad    i scr ivers i    e    segui re    i    miei

aggiornament i .  
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Scommetto    che    anche    a    te    stanno    venendo    mil le    

idee    in    mer i to    : )  

Questa    st ra tegia    non    solo    mi    permette    di    creare    s i t i    

da    r ivo lgere    ad    un  pubbl ico    disposto    a    segui r l i ,    ma    

al lo    stesso    pubbl ico    mi    sarà    permesso  chiedere    

condiv is ion i ,    parer i    e    fa re    sondaggi    sul    t ipo    di    

contenut i    che    più  vorrebbero    leggere    e    in    segui to    

anche    at t raverso    la    SEO    i l    mio    ta rget  potrà    i scr ivers i    

al la    mia    l i s ta    così    da    creare    un    cic lo    cont inuo    dove    

le  i scr iz ion i    aumentano    a    giornalmente    e    con    lo ro    

anche    i l    t ra f f ico    del    mio  s i to .  

Tut to    questo    è    incredib i lmente    Cool !  

Pr ima    di    par lar t i    degl i    obiet t iv i    e    di    fa r t i    vedere    

quanto    sempl ice    s ia  scalare    i l    business ,    c ’è    un    al t ro    

aspet to    da    non    sot tovalutare :

 la    concorrenza .  

Quando    t i    mett i    a    lavorare    solo    con    la    SEO    su    

nicchie    molto    compet i t ive ,  t i    preoccupi    di    mil le    cose,  

 vedi    costantemente    cosa    fanno    gl i    al t r i    e

costantemente    t i    contro l l i    le    SERP,    i    l ink    e    i    

contenut i ,    in    questo    caso  invece    i    concorrent i    non    

saranno    più    un    problema    così    grosso    perché    tu  i l    

t ra f f ico    già    lo    fa i    e    lo ro    neanche    lo    sanno.  

ht t / / l i t /

ht tps : / /marcosalvo . i t /

https://marcosalvo.it/
https://marcosalvo.it/


Sta i    diventando    un    nin ja    che    s i    muove    nel l ’oscur i tà    

per    creare    reddi to  nel    s i lenz io    del la    sua    st ra tegia .  

Adesso    facciamo    4    cont i :  E ’    vero    che    la    SEO    e    le    

af f i l iaz ioni    r iescono    a    fa r t i    guadagnare    sold in i ,

specia lmente    se    sei    bravo    e    la    for tuna    è    dal la    tua    

par te ,      ma    è    pur    vero  che    se    vendi    un    prodot to    tuo    

avra i    un    margine    maggiore    e    se    lo    vendera i  ad    un    

ta rget    molto    mirato    le    tue    convers ioni    saranno    molto  

 più    al te .  

Detto    questo ,    adesso    i l    mio    obiet t ivo    è    quel lo    di    

creare    l i s te    da    almeno  500    contat t i ,    pr ima    di    in iz ia re    

a    lavorare    di    SEO    su    quals ias i    s i to    web.  

Vediamo    come    s i    possono    t ras formare    queste    v is i te    

in    sold i ,    pensando  di    vendere    un    prodot to    che    

costerà    97    euro .  

Ad    una    l i s ta    di    500    contat t i    in    ta rget    con    una    

convers ione    del    4%  vorrebbe    di re    fa re    20    vendi te ,    

(500*4% =20 )    par i    a    1940    Euro    che    non    t i

cambieranno    la    v i ta    ma      sarà    i l    pr imo    step,    in fa t t i    una    

vol ta    creato    i l  prodot to ,    poi    potrà    essere    venduto    e    

r ivenduto    più    vol te    e    una    vol ta    che    i l  meccanismo    

del l ’acquis iz ione    contat t i    entrerà    a    reg ime    vorrà    di re    

fa re  vendi te    costant i    ogni    giorno.  
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Quindi    secondo    questo    rag ionamento ,    potremmo    

def in i re    quest i    obiet t iv i  

pr imo    obiet t ivo    500    contat t i    in    4    mesi

Secondo    obiet t ivo    rea l izzaz ione    blog    e    campagna    

SEO

Terzo    obiet t ivo    500    contat t i    in    al t r i    4    mesi

Quar to    obiet t ivo    500    contat t i    in    al t r i    4    mesi

 

A    questo    punto    hai    1500    persone    i scr i t te    al la    

newslet ter    e    un    s i to    in    piedi  da    8    mesi    sul    quale    avra i  

 lavorato    e    che    genererà    anch 'esso    dei    contat t i  ut i l i    

per    vendere    i l    tuo    prodot to .  

Pensaci ,    ogni    ar t ico lo    scr i t to    potrà    essere    mandato    

al la    tua    newslet ter  così    da    curar la    e    mantener la    v iva    

e    i l    passaparola ,    at t raverso    st ra tegie  mirate ,    in iz ierà    

a    fa re    i l    suo    gioco,    cosa    che    non    potrest i    

assolutamente  fa re    creando    un    s i to    dal l ’oggi    al    

domani    pensando    di    posiz ionar lo  at t raverso    la    SEO.

Quindi    da    questo    momento    in    poi    avra i    i scr i t t i    a    

pagamento    e    i scr i t t i    dal la  SEO    ed    i l    tuo    t ra f f ico    

diventerà    sempre    di    più    prof i la to    e    con    un    l ive l lo    di

cont ro l lo    esagerato .  
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A    questo    punto    potra i    decidere    di    ut i l i zzare    la    l i s ta    

per    vendere    anche    un  al t ro    secondo    prodot to    e    

quindi    massimizzare    i l    ROI .

Facciamo    al t r i    4    cont i :  

pr imo    obiet t ivo :

  500    contat t i    in    4    mesi    convers ione    4%    prodot to    di    97  

 euro    in t ro i to    1940  Euro  

Secondo    obiet t ivo :

 rea l izzaz ione    blog    e    campagna    SEO  

Terzo    obiet t ivo :

 500    contat t i    in    al t r i    4    mesi    convers ione    4%    prodot to    

di    97    euro    in t ro i to  1940    Euro  

Quarto    obiet t ivo :

 500    contat t i    in    al t r i    4    mesi    convers ione    4%    prodot to    

di    97    euro    in t ro i to  1940    Euro  

Quinto    obiet t ivo :

 Ora    hai    1500    i scr i t t i    ai    qual i    vendera i    un    al t ro    
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prodot to    di    197    Euro    con  una    convers ione    del    3%    

per    un    ammontare    di    11820    Euro  

A    cont i    fa t t i ,    at t raverso    questa    st ra tegia    sarà    

poss ib i le    fa re    17640    Euro    in  poco    più    di    un    anno    e    in  

 più    la    tua    macchina    sarà    in    grado    di    sfornare  ogni    

giorno    contat t i    e    v is i te    da    t ra f f ico    contro l la to    e    ogni    

giorno    sarà    un  giorno    buono    per    fa re    vendi te    f ino    a    

quando    non    s i    esaur i rà    i l    ta rget    di  r i fe r imento .  

Conclus ioni :  

i    cont i    che    ho    fa t to    sono    solo    a    l ive l lo    teor ico ,    tu t to    

cambierà    in    funz ione  di    ciò    che    fa ra i    e    del la    nicchia    

in    cui    decidera i    di    lavorare ,    ma    ut i l i zzando  questa    

st ra tegia    d ’assal to    ot ter ra i ,    non    solo    i l    contro l lo    del    

tuo    business  ma    giorno    dopo    giorno    diventera i    

sempre    più    for te    e    in iz iera i    ad    avere    un  cer to    potere    

che    pr ima    non    sognavi    neanche    di    avere .  

Ti    auguro    buon    business    e    tu t ta    la    prosper i tà    che    

mer i t i .  
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